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Riskfaktorer

En investering i aktier eller aktierelaterade vardepapper ar alltid forenat med risk. Ett antal faktorer utanfor bolagets
kontroll, kan komma att fa en negativ paverkan pa Bolagets verksamhet, resultat och finansiella stallning, vilket kan medféra
att vardet pa Bolagets aktier minskar och att en aktiedgare kan forlora hela eller delar av sitt investerade kapital. Vid en
bedémning av bolagets framtida utveckling ar det darfor av vikt att vid sidan om méjligheter till positiv utveckling &ven
beakta riskerna i Bolagets verksamhet. Samtliga riskfaktorer kan av naturliga skal inte beskrivas i detta avsnitt, varfor en
samlad utvérdering dven maste innefatta dvrig information i detta memorandum samt en allméan omvarldsbedémning.
Nedan beskrivs de risker och osédkerhetsfaktorer som bedéms ha betydelse for bolagets framtida utveckling. Riskerna ar ej
rangordnade och listan skall inte betraktas som fullstédndig. Ytterligare risker och osdkerhetsfaktorer som Bolaget dnnu inte
identifierat kan ocksd komma att utvecklas till faktorer som kan paverka Bolagets verksamhet och framtida utveckling. Vid
osakerhet géllande riskbedomning bor rad inhamtas fran kvalificerade radgivare.

BOLAGETS VARDEUTVECKLING

Bolagets varde ar i all vasentlighet beroende av utvecklingen pa
de investeringar som Bolaget gor samt resultatet av Bolagets
hantering av likvidamedel. Det finns inte nagon garanti for att
Bolagets tillgangar okar i varde, eller att vardet behalls intakt,
varfor det inte heller finns ndgon garanti for att investerat kapital
kan aterfas.

AKTIEAGARE MED STORT INFLYTANDE

En koncentration av foretagskontrollen kan vara till nackdel for
andra aktiedgare som har andra intressen an majoritetsagarna.
Agarstrukturen kan komma att férindras 6ver tiden. Nuvarande
sammansattning av dominerande dgare kan komma att foréandras
overtiden,varvidrisk foreligger att Bolagets verksamhetsinriktning
kan komma att avvika fran den som idag utstakats av Bolagets
styrelse.

BEROENDE AV NYCKELPERSONER

Bolaget ar beroende av ett fatal nyckelpersoner. Bolagets framtida
utveckling beror i hog grad pa formagan att attrahera och behalla
kompetent personal. Om nagon eller nagra av dessa nyckelpersoner
skulle lamna Bolaget skulle detta kunna fa en negativ effekt pa
bolagets mojligheter att na sina planerade utvecklingsmal.

RISKER RELATERADE TILL FORVARV OCH
FORSALJNINGAR

En vasentlig del av bolagets strategi ar att vdxa genom
investeringar och forvarv, som antingen kompletterar eller utokar
bolagets befintliga innehav. Det finns dock en risk att bolaget inte
kan identifiera lampliga forvarvsobjekt eller genomféra forvarv till
godtagbara villkor. Att genomfora foretagsforvarv ar darutover
ofta en omfattande och komplicerad process som aktualiserar
vasentliga kostnader for till exempel finansiering samt finansiella,
legala och andra radgivare.En stor del av sadana kostnader belastar
bolaget dven om ett forvarv - av olika anledningar - inte fullfoljs
och Bolaget inte tillférs nagot varde. Detta skulle kunna inverka
negativt pa utvecklingen av bolagets verksamhet, resultat och
finansiella stallning. Foretagsforvarv ar vidare forenade med stora
risker i forhallande till det férvarvade bolaget. Bolaget genomfor
infor varje investering, men i varierande utstrackning, en finansiell,
legal och affarsmassig genomgang av malbolaget, men det finns en
risk for att eventuella problem och framtida forluster inte upptécks
vid en sadan genomgang. Malbolaget kan drabbas av exempelvis
kundférluster, regulatoriska bekymmer eller oférutsedda utgifter
efter forvarvets genomférande. Detta kan krava ytterligare
kapitaltillskott fran Bolaget eller innebéra utebliven avkastning.

KONKURRENS

Bolaget och dess portfoljbolag agerar pa en konkurrensutsatt
marknad. Det kommer alltid att foreligga risk att en okad
konkurrens fran marknadsaktérer med i manga fall betydligt storre

finansiella resurser kan leda till minskade tillvaxtmojligheter eller
att Bolagets verksamhet pa andra satt paverkas negativt.

RISKER RELATERADE TILL BOLAGSUTVECKLING
Ytterligare en vasentlig del i Bolagets tillvaxt &r bolagets strategi for
bolagsutveckling. Grundidén for utvecklingen av affarsenheterna
ar att i hog grad behalla bolagens lokala entreprendrsanda,
och dartill addera ledarskap, kunskap, processer och finansiella
resurser. En viktig del i denna bolagsutveckling i samband med
forvarv ar ibland nyrekryteringar for att ersatta tidigare dgare av
bolagen, da dessa tidigare dgare ofta har varit involverade i en stor
del av verksamheten. Det finns en risk att dessa nyrekryteringar
misslyckas eller uteblir. Bolaget férmaga att genomféra denna
strategi och utveckla bolag beror pa flera faktorer. Om bolaget
misslyckas med nagon eller flera av dessa faktorer finns det en
risk att bolaget misslyckas med bolagsutvecklingen i en eller flera
affarsenheter. Dessa risker kan fa vasentliga negativa konsekvenser
for Bolagets verksamhet, resultat och finansiella stallning.

UTVECKLINGSRISK

Det finns risk att resultaten av den tekniska utvecklingen som
pagar i vissa av Bolagets olika portfdljbolag och inte motsvarar
Bolagets egna, kunders eller marknadens forvantningar. Detta kan i
sin tur innebéra forsenad eller helt utebliven marknadslansering av
delar av eller hela produktkategorier med uteblivna intakter och/
eller 6kade utvecklingskostnader som féljd. Likasa finns det risk att
bolag inom koncernen inte lyckas finna de tekniska l6sningar som
krévs for kommersiella lanseringar, eller att dessa mal inte uppnas
inom rimlig tid, med negativ paverkan pa Bolagets ekonomiska
stallning och resultatutveckling som en tankbar konsekvens.

FINANSIELLA RISKER

Framtida kapitalbehov savél storleken som tidpunkten fér Bolagets
framtida kapitalbehov beror till stérsta del pa hur Bolagets
egna placeringar har utvecklats under aret och om nagot av
portfoljbolagen behéver ekonomiskt stéd for att utvecklas vilket
da kan forleda till att Bolaget kan behéva genomféra framtida
nyemissioner. Det finns inga garantier for att nytt kapital,om behov
uppstar, kan anskaffas eller att det kan anskaffas pa for befintliga
aktiedgare fordelaktiga villkor.

MARKNADSNOTERING

Bolaget kommer inom sin tid att ansdka om att fa aktien upptagen
till handel pa en s.k. MTF, (Multilateral Trading Facility) och i Sverige
finns det idag tre (3) alternativ varav en av dessa ar Nasdaq First
North. En marknadsplats av detta slag stéller inte lika harda krav
pa Bolaget avseende bl. a informationsgivning, genomlysning eller
bolagsstyrning, jamfort med de krav som stélls pa bolag vars aktier
ar noterade vid en s k reglerad marknad ("bérs”). En placering i ett
bolag vars aktier handlas pa en MTF bor anses vara mer riskfylld &n
en placering i ett borsnoterat bolag.
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Bli deldgare i var digitala plattform och bli en del av
framtidens sjalvklara kommunikationsverktyg

Koncernchef har ordet

Bolaget har under de senaste tva aren utvecklat en mycket hogteknologisk digital plattform som ar byggd och drivs pa svenska
servrar for att kunna ge kunden en sa hog sakerhetsniva som mdjligt da plattformen hanterar en stor mangd kunddata
dagligen. Med var tekniska l6sning far kunden tillgang till en plattform som bade levererar en extremt hog sakerhetsniva
samtidigt som den aven erbjuder en smidig och kostnadseffektiv I6sning att hantera all e-post kommunikation med. Da
verksamheten ar helt online-baserad sa ar den aven valdigt skalbar och kostnadseffektiv varav var malsattning ar att under
de kommande aren halla en valdigt hog expansionstakt med fokus pa Europa och USA.Till skillnad fran bolagets konkurrenter
sa har vi valt att primart inrikta var plattform till tva olika verksamhetsgrenar i syfte att bade forenkla hanteringen for vara
kunder och aven halla nere vara kostnader i vart erbjudande och i stallet fokusera pa de tjanster som vi vet genererar ett
hogt tackningsbidrag. Var plattform erbjuder idag vara kunder en stabil och séker e-post hantering och vi kommer fortsatt
vara aktiva inom just detta segment for att vi ska kunna ge vara kunder marknadens basta service och sakerhetslosning
inom just e-post hantering.

Tidigare kapitalanskaffningar och framtida kapitalbehov

Bolaget under perioden 2021/2022 genomfért tre lyckade kapitalanskaffningar dar den senaste emissionen genomférdes
da till teckningskursen 24 SEK per aktie (2022). Teckningskursen i denna spridningsemission ar faststalld av styrelsen till
24 SEK per aktie vilket styrelsen bedémer i dagslaget som en marknadsmassig prissattning for bolagets aktie. Bolaget har
ett nédvandigt kapitalbehov pd minimum 1 Mkr under de kommande tolv manaderna, vilket vi forutsatter kommer att
sakerstallas som minimum i den pagaende nyemissionen. Om teckningsgraden skulle understiga ett teckningsbelopp om
1 Mkr s kommer styrelsen behdva vidta andra atgarder for att sdkerstalla att nddvandig tillvaxtkapital kommer bolaget
tillhanda, men detta bedoms som hdgst osannolikt da bade befintliga aktiedgare och nya investerare under en langre tid
visat ett valdigt stort intresse for bolaget.

Streamingintdkter och utdelningspolicy
Bolagets streamingintakter kommer att 6ka varje kvartal och pa sikt sa kommer dessa intakter aven skapa valdigt goda
forutsattningarna for att bolaget ska kunna bli ett stabilt utdelningsbolag da plattformen i sig

inte ar sa kapitalbindande, varav merparten av kassaflodet i stallet kan delas ut Iopande till bolagets aktieagare.

Avslutningsord fran koncernchef
For att finansiera fortsatt expansion och vidareutveckling av var digitala plattform genomfor vi nu en
spridningsemission. Emissionen riktar sig bade till befintliga aktieagare, allmanheten och till mindre institutione
Kapitaltillskottet &r en viktig forutsattning for vart fortsatta vardeskapande och jag hoppas darfor att ave
dig och vara med pa var tillvaxtresa. Bade jag och styrelsen 6nskar dig varmt valkommen i netProviders sc

Goteborg den 19 maj

Jesper Starander
Koncernchef
netProviders International AB (publ)
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Erbjudandet

Bolagsstdmman i netProviders International AB (publ) har fattat
beslut den 23 maj 2023 att genomféra en publik nyemission om
cirka 8,1 Mkr fére emissionskostnader. Erbjudandet genomfors for
att bredda antalet aktiedgare samt tillfora bolaget kapital for att
mojliggora en hogre tillvaxttakt. Erbjudandet omfattar totalt 170.000
nyemitterade B-aktier och 170.000 befintliga B-aktier som erbjuds av
séljande aktiedgare.

Teckningsperioden I6per fran och med den 23 maj till och med 9
juni 2023 eller ett sadant senare datum som beslutas av styrelsen.
Bolagets aktiekapital kommer genom erbjudandet att 6kas med
hogst 595.000 kronor och vid ett fulltecknat erbjudande kommer
bolaget att tillféras 4.080.000 kronor fore transaktionskostnader,
vilket berdknas uppskattas till cirka 250.000 kronor. Nyemissionen
medfor en utspadning med hoégst 10,65% av de utomstaende aktierna
i bolaget.

Teckningskursen ar faststélld till 24 SEK per B-aktie och emissionen
genomfors for att sdkerstdlla nodvandiga tillvaxtkapital under
de kommande 18 manader samt for att breda den nuvarande
agarstrukturen i bolaget. Erbjudandet riktar sig till allmdnheten i
Sverige samt institutionella investerare i Sverige och internationellt.

Teckningskurs 24 SEK per B-aktie (courtage utgar ej)
Teckningspost 200 aktier, motsvarande 4 800 SEK
Teckningstid 23 maj till 9 juni 2023

Beraknad likviddag 3 bankdagar efter utstallande av avrakningsnota
Emissionsbelopp 8,1 Mkr

Bolagsvardering (PRE-MONEY) ca 54 Mkr

Anmalan ar bindande och ska vara bolaget tillhanda senast den 9
juni 2023 och skickas till IR@netproviders.io alternativt till bolagets
adress enligt nedananstaende anvisning.

netProviders International AB (publ)
Att: Emissioner

Box 4211

17104 Solna

Goteborg den 19 maj 2023
netProviders International AB (publ)
Styrelsen
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EMAIL MARKETING 4 MIN READ

MARCH 23, 2022
Low Opening Rates?

There’s a whole science behind the success of your
campaigns. The fact is that it all comes down to your
Open Rates (the percentage rate at which emails are
opened). To get a good rate you'll need to consider these
facts we've listed here. But first, what is a...

EMAIL MARKETING 4 MIN READ

FEBRUARY 4, 2022
Create Buyer Personas to Improve
Your Email Marketing

Are you (like many other marketers) unsure of how to
write your content because you do not really know whom
you are writing for? Or do you recognize yourself as
having a lot of interesting data but not really knowing
what to do with it? You are definitely not...

2 MIN READ

MARCH 16, 2022

How to Really Maximize Your 30
Day Free Trial.

Oh, you are looking to try out netProviders? Awesome,
then your first 30 days are on the house. To help you get
the best use out of these days, we want to share this
information so you don't have to spend unnecessary time
searching through the internet yourself. Upload...

EMAIL MARKETING 4 MIN READ

JANUARY 26, 2022
Tips to Boost Your Newsletters
Engagement

There is a reason why email marketing is so popular. This
is because email marketing is one of the channels that
provides the best ROI (Return of Investment) within
digital marketing. With the help of email marketing, you
can convert non-paying customers into paying
customers, regain old customers and...

netProviders

2 MIN READ

Y

FEBRUARY 18, 2022

Send Straight Away or Schedule
Campaign

We like flexibility. Just as our subscription plans are
flexible, we want our service to be flexible. Everything to
make your work day a little easier. As a user of
netProviders email marketing tool, you can decide for
yourself whether you want to send your emails directly
orif..

EMAIL MARKETING 4 MIN READ

JANUARY 11, 2022

Tips on How To Improve Your
Email Copy

We send and receive emails daily. According to statistics,
2.7 million emails are sent every second, which means 162
million (!) emails every minute. Yikes. This means that
your email copy really needs to stand out among the
amount of emails that your recipients receive every day.
Not because...




Vasentliga handelser under dret

netProviders ingar strategiskt partnerskap med
Technicorum Holdings

2022-02-18

netProviders International AB (publ) har ingatt ett strategiskt partnerskap
med teknikbolaget Technicorum Holdings som ar verksamma inom digitala
valutor och har sitt huvudkontor i Singapore. Avtalet kommer skapa
utokade mojligheter for Technicorum att kunna marknadsféra sina digitala
produkter och tjanster genom netProviders marknadsféringsplattform.

netProviders expanderar och lanserar sina
digitala tjanster i Danmark med fokus pa B2B och

B2C kunder

2022-07-14

netProviders International AB (publ) har med sin digitala plattform under
sina forsta 6 manaderna endast primart inriktat sig pa den svenska
marknaden, men nu véljer bolaget att ta expandera och kommer i
fortsattningen dven kunna erbjuda sina tjanster till danska féretag. Bolaget
ser expansionen i resterande delar av Norden som en sjalvklar satsning.
Den digitala marknadsforingen véxer lavinartat och det blir allt hardare
och tuffare for foretag som konkurrerar om samma kunder. Det ar darfor
viktigare an nagonsin att halla kontakten med sina kunder och leverantorer
for att sta ut pa marknaden bland alla fantastiska foretag. Bolaget kommer
darfor under de kommande 6 - 12 manader att fokusera sin marknadsféring
och nya kampanjer med malsattning att ta stora marknadsandelar i bade
Danmark, Norge, Finland och Island. Bolagets digitala plattform ar idag
valdigt skalbar och bolaget har idag ett starkt fokus pa att uppna en hog
tillvaxt under de kommande aren, varav bolaget planerar att lansera sina
tjanster i ett 20 tal europeiska lander under de kommande 24 manaderna.

netProviders har starkt organisationen ytterligare
genom rekrytering av expertkompetens

2022-07-19

netProviders International AB (publ) har under de forsta halvaret 2022
starkt organisation ytterligare genom att rekrytera expertkompetens
inom email marknadsforing, leveransbarhet och IT. Rekryteringarna har
haft stor positiv inverkan pa bolaget och har resulterat i att vi kan halla en
hogre tillvaxttakt samtidigt som vi kan fortsétta och utveckla plattformen
vidare till ndsta niva. Vart mal &r att vara det sjalvklara valet av aktor nar
det kommer till email marknadsféring och vi gor darfor allt for att erbjuda
en saker och trygg plattform for vara kunder, sdger Michaela Holm, VD pa
netProviders.

netProviders utvarderar mojligheter till
nyutveckling av utokat tjansteutbud

2022-07-21

netProviders International AB (publ) mal har varit att erbjuda B2B och
B2C foretag mojligheten att halla kontakten med kunder, leverantérer
och samarbetspartners genom sin digitala plattform. Varav bolagets
forsta version av plattformen har varit att erbjuda kunder att ladda upp
sina kontaktlistor, skapa designade email utskick och for att sedan spara
trafiken direkt i plattformen.

Efterlanseringen av plattformenvid arsskiftet sa har bolaget vidareutvecklat
plattformen med fler och battre funktioner, nagra av dessa ar bland annat
att kunna schemaldgga kampanjer, CAPTCHA och online chatt. Bolaget har
aven integrerat online verktygen Kibana och EmailConsul for att kontrollera
leveransbarheten av alla email som skickas.

De senaste tva aren har varit raket ar fér manga e-handelsbolag. Vi
undersoker darfér mojligheterna for att komplettera och vidareutveckla var
plattform for att erbjuda e-handelsbolag att kunna anvanda netProviders
vid bade marketing- och transactional emails, sager Michaela Holm, VD pa
netProviders.

Ge din email marknadsforing en skjuts med
netProviders digitala marknadsforingstjanst

2022-07-26

Marknadsféra produkter och tjanster, halla kontakten med dina kunder
eller skapa nya affarer? Oavsett ditt foretags mal sa fortjanar din
marknadsféring en tidseffektiv, kostnadseffektiv och trygg l6sning. Med
netProviders flexibla marknadsféringsplattform har det aldrig varit enklare
att na din publik med precision. netProviders plattform skapades for ditt
foretags integritet och sékerhet sa att du kan fokusera pa vad som hander
hérnast.

Oavsett bransch eller tidigare erfarenhet inom marknadsforing
erbjuder netProviders dig en smidig plattform for att halla kontakten
med dina kunder. Med bolagets plattform kan du, och ditt team, enkelt
genomfora email utskick till alla era kunder och samarbetspartners.
Plattformen erbjuder dig som foretagare en saker uppladdning av dina
foretagskontakter och prenumeranter via vara svenska servrar eftersom
du som kund ska kunna kanna dig saker och trygg nar du anvénder var
tjanst. Som kund hos netProviders garanterar vi dig att ingen av din data
kommer att spridas eller séljas till tredje part, vilket &r ett av de viktigaste
kraven nar man arbetar med informationshantering.

netProviders utvidgar sitt tjansteutbud och startar

upp egen aterforsaljartjanst i Sverige
2022-07-28

netProviders International AB (publ) har beslutat att bredda sin
forsaljningsverksamhet genom att starta upp ett eget aterforsaljarcenter
i Sverige. Bolaget kommer darfor nu kunna erbjuda storre kedjor,
branschorganisationer och féretag mojligheten att bli en licenserad
aterforsaljare av netProviders tjanster. Redovisningsbyraer, revisionsbyraer,
banker, finansbolag och férsakringsbolag ar bara ett urval av bolag som
nu kommer fa mojligheten att till ett formanligare pris kunna erbjuda sina
kunder netProviders tjanster, sdger Michaela Holm, VD pa netProviders.

Bolaget digitala plattform ar idag valdigt skalbar och vi ser detta som ett
naturligt steg i var tillvaxt att nu kunna erbjuda en aterforsaljartjanst till
storre foretag och branschorganisationer. Vi kommer att utvardera och
analysera samarbetet med licensinnehavarna innan ett beslut tas om att
implementera tjdnsten dven i de 6vriga nordiska lander dar bolaget idag ar
verksam med sina tjanster, sager Michaela Holm, VD pa netProviders.

netProviders startar nytt kontor i Goteborg

2022-08-02

netProviders International AB (publ) har som del av sin tillvaxtstrategi
beslutat att starta upp ett nytt saljkontor i Goteborg dar fokus kommer
primart vara emot aterforsaljare och storre avtalskunder men dven emo
ett fortsatt utvecklingsarbete av var digitala plattform. Bolaget befin
sig i en expansiv fas dar man under de senaste manaderna besluta
in i ett antal storre nordiska lander och fér att hantera denna tillve
bolaget valt att etablera ett nytt kontor i Goteborg.

Ett av netProviders mal ar att standigt framja tekni
att kunna gora var plattform sa sjalvstandig som
nyetablering i Géteborg nu sa hoppas vi dven kunna
utvecklingen genom att samla kompetens o
Goteborg, sager Michaela Holm, VD pa netPrc

Vasentliga hande

Inga vdsentliga hd
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Verksamhetsbeskrivning

netProviders &r en flexibel, svensk, email marknadsforings plattform for
B2B och B2C foretag. Hall era kunder och leverantérer uppdaterade med
nyhetsbrev, kampanjer eller berétta for dem om era nya produkter och
tjanster.

Oavsett bransch eller tidigare erfarenhet inom marknadsféring sa hjalper
vi dig att na ut till dina kunder. Med netProviders plattform kan du, och ditt
team, genomfora era email utskick till alla kunder och samarbetspartners
genom trygg, sdker och smidig hantering.

Vi startade var plattform for att erbjuda dig som foretagare saker
uppladdning av dina foretagskontakter och prenumeranter. Vi véarnar
stort om ditt foretags integritet och valde att placera var hosting och MTA
i Sverige for att du som foretagare ska kunna kénna dig séker och trygg
nar du anvander var tjanst. Genom att anvénda dig av netProviders email
plattform behoéver du inte fundera 6ver om din data kommer att spridas
eller séljas till tredje part. Kortfattat - din data ar trygg hos oss.

Ladda upp nya listor eller anvand dina befintliga Teams Listor, designa ditt
utskick i var Content Creator med var enkla drag-and-drop funktion och
skicka testmail till dig sjalv eller nagon i ditt team.

(000 )

Nar du &r n6jd med resultatet, klicka pa skicka och folj sedan resultatet av
ditt utskick i vart statistikverktyg online direkt i plattformen. Du behover
alltsa inget externt avlasningsverktyg for att kunna mata statistiken pa
dina kampanjer.

For oss var det viktigt att kunna erbjuda den mindre, saval som den storre
foretagaren,mojlighet att kunnaanvandavartjanst.Med konkurrenskraftiga
priser och stora marknadsforingsmojligheter i varje paket erbjuder vi
nagot for alla. Skulle du passera din limit pa din prenumerationsplan kan du
alltid kopa till extra mailutrymme under 30 dagar.

Na&r du signar upp dig pa var plattform kommer du automatiskt att hamna
pa var Free plan. Pa sa satt far du mojlighet att prova var tjanst, helt gratis i
30 dagar, utan att registrera nagot betalkort.

Vi vet att livet har sina svangar och att saker och ting kan handa darfor
har vi valt att inte ha nagra bindnings- eller uppsagningstider pa vara
prenumerationer sa att du kan testa i lugn och ro.
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Sign Up

Bolaget har tva grenar, den ena é&r forsaljning av adressregister och den
andra ar en e-postserver. Vi vill pa sa satt erbjuda kunder en helhetslosning
da foretagare manga ganger ar i behov av bada funktionerna. Att anvanda
sig av en traditionell e-postserver som Outlook, Gmail, Yahoo och One.
com har inte den kapaciteten att dels skapa visuellt moderna och grafiska
mailutskick med smidiga klickfunktioner for att enkelt Iasa av statistik, samt
den bandbredd som krévs for att kunna gora stora marknadsforingsutskick
inom nagra timmar. Med dagens pandemi ar det viktigare an nagonsin for
foretagaren att marknadsfora sina tjanster och produkter.

E-mailmarknadsforing ar en kostnadseffektiv marknadsforingskanal som
ger en stor genomslagskraft i form av mojligheten till 6kad forsaljning och
varumaérkeskannedom i jamforelse med traditionell marknadsféring som
manga ganger ar valdigt dyrt. Med traditionell marknadsféring nar du ut
till den stora massan, och som foretagare vet du sallan vilka som har tagit
del av din marknadsféring eller om den ens har synts av relevant malgrupp.
Med digital marknadsforing kan du sjélv bestamma vilken malgrupp du
vill synas for efter din egen segmentering. Pa samma satt fungerar var
e-postserver - du distribuerar dina utskick till exakt den malgrupp du vill
marknadsféra dig for.

Idag finns det ett par aktorer som saljer kontaktregister, bade till
foretagare och privatpersoner. Dessa ar manga ganger ganska dyrt och
kvaliteten varierar mycket och du vet inte riktigt nar dessa register senast
uppdaterades. Var foretagsdata riktar enbart in sig pa foretagare och inte
till privatpersoner och vi uppdaterar I6pande vara foretagsregister for att
leverera hogkvalitativa kontaktuppgifter om foretagen. Vi anpassar oss
efter de lagar och regler som ar stadgade i respektive land.

Sverige har en storre Oppenhet for att kontakta exempelvis
befattningshavare via deras individuella foretagsadresser, medan i lander
som exempelvis Danmark och Norge ar det endast lagligt att kontakta
bolagen via deras info-adresser.

Dessa regler géller for majoriteten av de resterande landerna inom EU/EES.
Vi kommer att folja de regler som galler vid e-mailmarknadsforing sa som
att det alltid ska finnas information och kontaktuppgifter till avséndaren
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46 Completed
Campaigns

Sign up for our free Webinar!

Recpients 3299 Delivered 32967  Opened 3197 Bounced 23 Failed 7

Full report o to Completed Campaigns

Campaigns ) Media Library *,

samt en avregistreringsknapp. Det ar fullt lagligt att kontakta foretag i
marknadsforingssyfte. | Sverige omfattas vi av Marknadsféringslagen da vi
riktar in oss pa B2B utskick och tillhandahaller alltsa inga uppgifter om den
privata individen.

Var mailserver kommer endast fungera om du registrerar ditt
organisationsnummer vilket gor att vi inte lagrar nagra personuppgifter
om individen utan endast om foretaget som valjer att anvanda var tjanst.

Vi foljer alltid de lagar och regler som géller angdende GDPR da vi har ett
stort foretagsregister och lagrar aldrig mer information &n vad som é&r
nédvandigt for att kunna fortsatta var sysselsattning med férséljning av
foretagsregister och e-postserver.

Vid de tillféllen da foretagaren vill ladda upp sina egna foretagsadresser och
gora utskick kommer féretagaren att behdva bekrafta att dessa kontakter
inte innehaller nagra adresser till privatpersoner eller enskilda firmor.
Ansvaret ligger fullt ut pa avsandaren som forsakrar att detta stammer.

Log

Give your email marketing a jolt.
Make your brand grow faster.
Simple and secure.

Find out more
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Enkel, smidig och snabb plattformshantering

/
Great for smaller The most popular
companies. option, suited for
medium sized
10.000 recipients companies.

3 users

50.000 recipients
100.000 mail/month

5 users

600.000 mail/month

€129 /month

Create New Campaign

Campaign information

Name

=

The perfect option for
the more advanced
marketer.

100.000 recipients

10 users

1.500.000 mail/month

[ Fyll i namnet pa din kampanj.

Subject

[ Skriv in den amnesraden du vill formedla.

Mail preview text (optional)

[ Ska mottagaren fa se en preview text av ditt utskick?

Content

Start from pre-made template

Start from Centered

scratch

Lefty

Simple

ey

You need everything
and more.

200.000 recipients
Unlimited users

3.600.000 mail/month

[ Cancel ] [ Save draft ]

[ Create campaign content ]
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